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Ausblick zum Impulsvortrag

= Finanzierungsarten

= Phasen der Finanzierung

=  Unterschiedliche Finanzierungsformen
= Vorbereitung der Finanzierung

= Beispiele einer Finanzierung

=  Abschlieende Anmerkungen
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1) AulBenfinanzierung:
(a) Finanzierung durch bisherige Eigentimer (Eigenfinanzierung);
(b) Finanzierung durch neue Eigentlimer (Beteiligungsfinanzierung);

(c) Finanzierung durch Glaubiger (Fremdfinanzierung).

2) Innenfinanzierung:

(a) Finanzierung durch Bindung von gliter- und leistungswirtschaftlichen
Uberschiissen iiber die Minderung des Gewinns als Bemessungsgrundlage fiir
Steuerzahlungen und Ausschiittungen (z.B. Finanzierung aus Abschreibungen,
Finanzierung Uber die Dotierung von Rickstellungen);

(b) Finanzierung durch Einbehaltung von ausschiittungsfahigem, aber nicht

ausgeschitteten Uberschuss (Selbstfinanzierung).
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Grundlagen der Finanzierung IR TPTEeve.

1) AuBenfinanzierung:
(a) Finanzierung durch bisherige Eigentimer (Eigenfinanzierung);
(b) Finanzierung durch neue Eigentiimer (Beteiligungsfinanzierung);

(c) Finanzierung durch Glaubiger (Fremdfinanzierung).

In der AuRenfinanzierung unterscheiden wir zwischen Eigenkapital und Fremdkapital.

Die Beteiligungsfinanzierung kénnen in Form von Eigenkapital, als Fremdkapital oder als

Mezzanine Kapital eingebracht werden.



Unterschiede der Aul3enfinanzierung

Eigenkapital

Anspruch auf Beteiligung am
Gewinn

Bei Liquidation: Anspruch am
Unternehmenswert

Einfluss auf Geschaftslei-tung

Mithaftung fir Fremdka-
pitalrisiken

Kapital wird unbefristet
bereitgestellt

Bei Insolvenz nachrangig
nach allen Glaubigern

Kein Erwerb von Eigentum

Keine Mithaftung fiir Verluste
und Verbindlichkeiten

Kein Mitsprache- und
Verwaltungsrecht

Zinsvereinbarung ist unabhan-
gig des Erfolges zu entrichten

Laufzeit ist befristet und wird
zum Nominalbetrag
zuriickbezahlt

Bei Insolvenz Vorrang gegen-
uber den Eigentimern
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Fremdkapital Mezzanine (Grundlage fiir EK)

Pufferfunktion zum
Eigenkapital

Zuwachs an handelsrecht-
lichem Eigenkapital

Erfolgsabhangige Verglitung

Steuerlich optimiert durch
Abzug der Vergltung als
Betriebsausgabe

Keine Einflussnahme durch
Kapitalgeber

Bei Insolvenz nachrangig nach
allen Glaubigern ggf. vor
EigentUmern

Grindungsfinanzierung
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Equity Mezzanine Hybrid Mezzanine
Eigenkapital nah (trotzdem Fremdkapital nah Eigen- und Fremdkapital
Fremdkapital!)

Gesonderte Position in der Wird in der Bilanz als Kapital fir Ubergangsweise bis
Bilanz und wird als EK Fremdkapital ausgewiesen zur Wandlung ins Eigenkapital
ausgewiesen

Genussrecht und atypisch Dadurch keine Verbesserung ~ Wandeldarlehen und

stille Beteiligungen der Bonitat Optionsanleihen

Nachrangdarlehen, typisch Geregeltin § 221 AktG
stille Beteiligung (Feste

Vergiltung und RegelmaRige

teilweise endfallige

Ausschittungen)

Flexible Ausgestaltung im
Gegensatz der reinen
Fremdfinanzierung
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Finanzierung durch
private Finanz-
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darstellbar
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Technologie
erprobt, Bedarf
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Startup
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Strategische
Investments / BA /
VC
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Business Angel # Venture Capital

Der Unterschied zwischen den Tatigkeiten eines Business-Angels und einer Venture-
Capital-Beteiligung liegt darin, dass Venture-Capitalists haufig erst zu einem
spateren Zeitpunkt einsteigen, wenn das junge Unternehmen nicht mehr in der
Anfangsphase steckt. So bieten Venture-Capital-Geber auf der einen Seite mehr
Kapital, jedoch keine so intensive Beratung wie ein Business-Angel.



Verteilung von Start-ups in Deutschland nach
Finanzierungsquellenim Jahr 2016

EIGENE ERSPARNISSE
STAATLICHE FORDERMITTEL
FREUNDE UND FAMILIE
BUSINESSANGEL CAPITAL
INNENFINANZIERUNG
VENTURE CAPITAL
BANKDARLEHEN
INKUBATOROA.

ANDERE KAPITALQUELLEN
CROWDFUNDING/-INVESTING
VENTURE DEBT

0,0% 100% 20,0% 30,0% 400% 500% 60,0% 700% B800% 90,0%

Quelle: Bundesverband Deutscher Starups; KPMG;
Uni Duisburg-Essen / statista.com
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= SWOT - Ermitteln aller Starken und Schwachen, Chancen und Risiken
= Plausible MarkterschlieBungsstrategie (nicht zu oberflachlich)

= Plausible Ressourcenplanung (Material, Personal, Infrastruktur)

= Planung Umsatz-, Cashflow und Investitionsbedarf

= Zusammenfassen aller resultierenden Informationen in schllissigem Kontext

$y $ 3

Basis fir Finanzierungsstrategie
Basis flir Businessplan
Basis flur ein angepassten Controlling
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Ausgangslage Betrag in EUR Finanzierung Seed m Finanzierung Startup m

Entwicklungskosten 150.000 Alternative 1: Business  100.000 Alternative 1: StaFi 80 190.000
Investitionen und 60.000 Angel bzw. Griindungsfi-
. : nanzierung der L-Bank
Betriebsmittel allg. Pre Seed BW oder VC- 110.000 : ) _
Fond der MBG Alternative 2: Mix aus 190.000
Summe Seed Phase 210.000 VC-Fond BW und
Nachfolgende 80.000 Alternative 2: 210.000 Bankdarlehen
e B VC-Fond BW Alternative 3: Erwei- 190.000
Anlauffinanzierung 110.000 Alternative 3: 210.000 terungsfinanzierung z.B.
Startup Phase Crowdfunding von Pre Seed, VC’s, BA's
Summe Startup Phase 190.000 Alternative 4: 910.000 Altej-.rna!tlve 4: ' 190.000
: Zusatzlicher Mix aus
Summe Gesamt 400.000 Crowdfunding

sonstigen Zuschiissen
(Innovationsgutschein
High Tech usw.)
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- BMWI (Bundesministerium far Wirtschaft und Energie ) mit
Uberblick fur Early and Later Stage

- Wirtschaftsministerium des Landes Baden-Wirttemberg mit
EXIST und vielen Anlaufstellen

- Mittelstandische Beteiligungsgesellschaft mit Seed und VC Fonds
(still und offene Beteiligung)

- Forder(mittel)datenbank

- Inkubatoren und Accelerator an Stadten und Hochschulen mit
speziellen Zugangen zu o6ffentlichen und privaten Institutionen
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Unerwartete Nachfinanzierungsbedarf (Liquiditatsengpasse)

- Fehleinschatzung der Anlaufkosten
- Mangelhafte Vertriebs- und Marketing Aktivitaten
- Fehleinschatzung der Nachfrage

Ressourcen nicht gut eingeschatzt

- Eigene private Zeit entfallt
- Kein geeignetes Controlling fir die entsprechenden Phasen



Noch Fragen zum Thema Finanzierung? Grondngainans
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VIELEN DANK



